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Messaggio pubblicitario con finalita promozionale.

Per le condizioni contrattuali dei servizi citati, consultare i Fogli
Informativi disponibili in filiale e sul sito della Banca. La
concessione dei finanziamenti e soggetta a valutazione ed
approvazione della Banca.
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Le fasi di approccio dei mercati esteri

Esigenze

Gestione
() Realizzazione Consociate
Pianificazione |nvestimento Estere
([ Assistenza Investimento Estero
Scouting  Operativita Estero
Mercati  Ccomm.le
[ESPORTAZIONE INDIRETTA ] [ ESPORTAZIONE DIRETTA ] [ INTERNAZIONALIZZAZIONE ]

Modalita di espansione sui mercati esteri
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| principali rischi del commercio internazionale

- A

In ogni scambio commerciale, il venditore e il compratore presentano
esigenze divergenti che risultano amplificate nel commercio
Internazionale, per la ‘distanza’ che intercorre tra le parti e per una
serie di aspetti e rischi specifici.

] £/

CONTRATTO CAMBIO

MERCE PAESE

CONTROPARTE

BANCA
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Le attese delle Imprese che operano con 'estero

IMPRESA

Strumenti

< Consulenza

INTES 'l S\NPAOLO 5 Global Transaction Banking




SUOPIINESY 1P CREAUOD § Ganndgs P cBRaQD, | EMPLY

OpOdSEy P ORRIUOD | AiNdYs 1 PH00E) By EXNPLY
FORQUOD GOURINEWY S SENAS O) LOYBRGNgO S SSYrads & i) v w

Peguod bag ey aendips 0 amod 8y Saywoeds & )

HOLVHAWYD INDINER0
SNOILLYDITBO S.HIANE

IHOLMINTA INDIER0

FUOTRLIODL h CIHUBURDOPS SNOLLYDIEO S.HITI3S

soveen poduy [P)

SUOTVLO0S] i OJusweVeBoNS
SOBIEB) WG @

4
B 3NOZVNULS3A 1 090M
- “ 30V 1d S.NOUVYNUSIT ‘ !
ﬂnn ANOIZYNLLSAA 10 090N @ :
.l.m“ il 30vd sNOLIVNLLS3 . :
] ]

OIS 3 38348

IHOSIH 3 35348

SHSIH GNV SISNIdXF

SHSIH ONV SFISNIdXF

?., H anozvNLLS3a 1 000M
m. ) 3ovid svouviusag

opodses i oRRIUOS p amndns © oBenqo | ExpUY
10100 GV B OGS 0 LOGEBNGO il SRS § L

|
ano@vnis3a 10 ooon <N |

FOVTd SNOUVNUSIO gy

OIS0 10 000n 1 _,

IV d SNOUVYNLLSIO ‘t

ANOIZWNILSIA 10 O1B0d
1MO0d S.NOULYNUS30 ‘.U

ANCUZWNIL R 10 DIHOA
1¥0d S.NOUYNUS3IO ‘.v

00HVENLA OLHOd

1HOd S.NOUVOHYENT a
OOHYEINLO O1HOd
1MOd S.NOUVOHVENT i
QLMNIANOD 0D0M m
39Vid IOV
'y QLANIANOD 090N g
= h_ 30V QIFOV
|
mew Bl G
0. 14
AHOJSNYHL
FHOIVHIWOD  INOIZVNLISIO
RO ONIZZVOVI 10 090M
FSNOHTHYM Fovid
S.HIANE S.NOILYNILSIC

(201) @230wwo) jo sequiey) euoneusaiul o Aq | Ll .od

0102 ;SW.I2109U| 35

OLYNOISNOD - 03H3ANI0
OLHOSSYIL - JOVINLVD
OONVH - 3344

YORIEEY OONVHS - SHEOM X3

oIvwvooas 0s3y [

Qv ALNG A343NN30

OLYNYDOOS NON 0S34 [

OV 1V QIUIAN30

TVNINEAL OS3Y
TYNMEL LY GIANNE0

¥ ONH YOV 'SSY 3 dSvHl

0L OV IONVENSNI ONY FOVIHYEYD

¥ ONI4 QIYOVd OLHOJSSYHL
Ol Oivd FOVIHEYD

QOTON 3 INOIZYHNDISSY 'OLS0D
LHDITHA ONY IDNVHNSM 1800

OWON I OISO
IHOI3Y A ONY 1S00

OguO8 ¥ OONVH4
QuvOd NO 3344

OORIO8 OONMT OONYHA
dIHE JNSONQ TV 3344

IHOLLIAA ODNYMS
MY I344

VOIHBEEVA OONVHA
SHEHOM X3

| =

Lw | |



| principali rischi del commercio internazionale

- "

In ogni scambio commerciale, il venditore e il compratore presentano
esigenze divergenti che risultano amplificate nel commercio
Internazionale, per la ‘distanza’ che intercorre tra le parti e per una

serie di aspetti e rischi specifici. )

CAMBIO

PAESE

CONTROPARTE BANCA
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| principali rischi del commercio internazionale

- N
In ogni scambio commerciale, il venditore e il compratore presentano
esigenze divergenti che risultano amplificate nel commercio
Internazionale, per la ‘distanza’ che intercorre tra le parti e per una
serie di aspetti e rischi specifici.

£/

m Mancato, parziale, ritardato
pagamento per insolvenza di fatto
o di diritto del debitore

® Mancata, ritardata o inesatta fornitura

CONTROPARTE

®m Mancato ritiro della merce

m Escussione arbitraria delle garanzie
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Rischio Controparte: strumenti di pagamento in
funzione del livello di fiducia nel debitore importa tore

max

min —
e A
(anticipata) DOCUMENTARIO DOCUMENTARIA (posticipata)
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Rimessa diretta posticipata: strumenti di copertura

max

e ————

Livello di fiducia verso il debitore

RIMESSA
+ DIRETTA
(posticipata)

Garanzia di
pagamento

E’ la garanzia emessa da una banca in favore del venditore, con la quale assume
I'impegno a effettuare il pagamento di una determinata somma, qualora non

venisse effettuato dal compratore.

Con la garanzia di pagamento la banca offre al venditore la garanzia che |l
compratore paghera al momento dovuto.

[NTES4 nn SP\NMO[O 10 Global Transaction Banking



Rimessa diretta posticipata: strumenti di copertura

max

e ————

Livello di fiducia verso il debitore

-+

RIMESSA
DIRETTA
(posticipata)

Assicurazione del credito

Cessione e smobilizzo del credito

INTEMA |l SN\NRPAOLO
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Rimessa diretta posticipata: assicurazione del credi toe
smobilizzo

max

e ——————

Livello di fiducia verso il debitore

RIMESSA
DIRETTA +
(posticipata)

Export Facile

INTES4 nn SP\NMO[O 12 Global Transaction Banking



| principali rischi del commercio internazionale

In ogni scambio commerciale, il venditore e il compratore presentano
esigenze divergenti che risultano amplificate nel commercio

Internazionale, per la ‘distanza’ che intercorre tra le parti e per una
serie di aspetti e rischi specifici. )

CAMBIO

PAESE

BANCA
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Rischio di cambio: alcuni strumenti di copertura

FINANZIAMENTO IN DIVISA
Richiesta di finanziamento in euro a fronte di crediti all’esportazione in divisa

L'impresa viene sollevata dal rischio di oscillazione camb ijo tra la data di
accensione del finanziamento all’esportazione e quella de I'incasso del credito
differito . Possibilita di gestire eventuali sfasamenti temporali.

CAMBIO A TERMINE

Al momento della stipula del contratto viene stabilito il cambio d’acquisto/vendita di una
determinata quantita di divisa a una precisa data futura.

L'impresa viene sollevata dal rischio di oscillazio ne cambio tra la data di stipula e
guella a scadenza . Possibilita di gestire eventuali sfasamenti temporali.

Altro strumento
= OPZIONI VALUTARIE

INTES 'l S\NPAOLO 14 Global Transaction Banking




| principali rischi del commercio internazionale

- \

In ogni scambio commerciale, il venditore e il compratore presentano
esigenze divergenti che risultano amplificate nel commercio
Internazionale, per la ‘distanza’ che intercorre tra le parti e per una
serie di aspetti e rischi specifici.

N J

PAESE
CONTROPARTE BANCA

INTES 'l S\NPAOLO 15 Global Transaction Banking

=)




Rischio Controparte: strumenti di pagamento in
funzione del livello di fiducia nel debitore importa tore

max

min —
e A
(anticipata) DOCUMENTARIO DOCUMENTARIA (posticipata)
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Rimesse documentate

La rimessa documentata rappresenta uno strumento di regolamento che
consiste nell'incasso di documenti (finanziari o commerciali) tramite banca

E’ un’operazione nella quale il venditore, dopo aver spedito le merci, inoltra |
relativi documenti (rappresentativi 0 non rappresentativi della merce), a una
banca, con I'incarico di farli consegnare al compratore:

] contro pagamento a vista,
1 contro accettazione di tratta,

J  contro altri termini e condizioni (es: rilascio lettera di impegno del
compratore con la quale si impegna a effettuare il pagamento alla
scadenza stabilita)

Nell'incasso contro documenti rappresentativi della merce, il venditore ha la
certezza che l'acquirente potra ritirare le merci solo dopo aver ritirato i
documenti (e aver eseguito il pagamento o accettato la tratta)

INTES4 Ei SBNMOI_O 17 Global Transaction Banking




Rischio Paese e Rischio Banca: alcuni strumenti di
copertura

CREDITO DOCUMENTARIO

Operazione con la quale una banca (banca emittente) per conto del compratore
(ordinante) si impegna a pagare un determinato importo al venditore
(beneficiario), a fronte di determinati documenti, conformi alle condizioni ed ai
termini indicati nel credito documentario

CONFERMA di un CREDOC

L'esportatore, nel momento in cui presenta alla Banca confermante (di norma la
sua Banca di relazione in Italia) documenti conformi a quanto richiesto nel testo
del credoc, si garantisce l'esecuzione della prestazione richiesta dal credoc
stesso (es. pagamento, accettazione etc) da parte della Banca confermante,
sollevandosi dal rischio banca emittente e dal rischio Paese

Le alternative:
= SILENT CONFIRMATION
= STAR DEL CREDERE

INTES 'l S\NPAOLO 18 Global Transaction Banking




Dai crediti documentari alle soluzioni di Trade & Exp ort

Finance

Dai prodotti
base ...

... al prodotti
di Structured
Export
Finance

= Bondistica

= Estinzione anticipata di Impegni di
pagamento differito da L/C confermate

= Sconto pro-soluto di impegni di pagamento
differito da L/C non confermate

= Conferma LC con post financing

= Sconto di effetti con voltura di polizza
SACE

= Buyer’s credit

®"Fornire
liquidita
immediata al
cliente

=Mitigare
Rischio
Paese/Contro-
parte

®"Non assorbire
linee di credito
del cliente (0 in
misura minore
rispetto ad altri

\‘_ strumenti)

| SNNPAOLO 19
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Bondistica

GARANZIE CONTRATTUALI

Payment Bond

(garanzia di ritenzione) (garanzia di mantenimento

|/_ Garanzia simile
al Performance

BID DOND PERFORMANCE BOND ADVANCE PAYMENT BOND
(garanzia d'offerta) (garanzia di buona esecuzione) (garanzia di restituzione)
G = simil I I 1 |
A | Ty RETENTION MONEY GUARANTEE | | MAINTAINANCE BOND
I

| Bond
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Conferma e Sconto pro soluto L/C

- ®) P j
anl e |

panca O‘ @

Smobilizzo in via i!—i"

solutoria di Eiirbiiora

pagamenti differiti

emessi nell’ambito di L g

crediti documentari """I °

confermati emessi a C‘iﬁ‘
deﬂmpmiamre

favore di clienti
esportatori: T—.i nnpt»Tatore

L'Esportatore stipula un contratto  di fornitura con I'lmportatore con pagamento dilazionato da regolarsi
mediante credito documentario

a) L'Importatore chiede alla propria banca I'emissione del credito documentario

b) La banca dell'lmportatore emette il credito documentario con richiesta di conferma con notifica presso la
banca dell’Esportatore

c) la banca dell’Esportatore notifica il credito documentario all’esportatore aggiungendo la conferma

L'Esportatore spedisce |la merce
L'Esportatore presenta i documenti in utilizzo del credito presso | a sua Banca

La Banca dell’Esportatore analizza i documenti e, se conformi, li applica al credito documentario facendo
sorgere il relativo impegno di pagamento differito e propone al cliente lo sconto

L’Esportatore firma la contrattualistica e riceve il ricavo

A scadenza, la Banca dell’esportatore incassa dall'l  mportatore (tramite la sua banca) il pagamento
relativo alla merce o al servizio fornito dall’'Esportatore

SIONCOORMONC

INTES il SANNPAOLO 21 Global Transaction Banking




Sconto pro soluto di impegni di pagamento differito su

L/C non confermate = Py

Smobilizzo in via ——
 Banca | 2C )
solutoria di pagamenti *i!.il_n]
differiti emessi (?5
nell’lambito di crediti
ito di iti i

documentari non ““I"
confermati emessi a
H H H Banca
favore di c_llentl diiee sioee
esportatori
2a

. (6)
amf —e_— |
ey

00 ©@6® © 6

L'Esportatore stipula un contratto di fornitura con I'lmportatore con pagamento dilazionato da regolarsi
mediante credito documentario non confermato

a) L'Importatore chiede alla propria banca I'emissione del credito documentario

b) La banca dell'lmportatore emette il credito documentario con notifica presso la banca del Beneficiario
c) la Banca del Beneficiario notifica il credito documentario all’esportatore senza aggiunta di conferma

L'Esportatore spedisce la merce e presenta i documenti in utilizzo del credito alla banca

A presentazione conferme dei docs la Banca dell'importatore rilascia impegno differito a pagare e lo inoltra alla
banca dell’esportatore

Su richiesta dell’Esportatore, la Banca del Beneficiario verifica fattibilitd e condizioni per la monetizzazione
dell'impegno differito

L'Esportatore comunica il suo assenso, firma la contrattualistica e riceve il ricavo*

La Banca del Beneficiario, che in precedenza ha notificato la cessione del credito, incassa dall'lmportatore
(tramite la banca ordinante) il pagamento relativo alla merce o al servizio fornito dal’Esportatore

INTES4 E SBNMOI_O 22 Global Transaction Banking




Conferma LC con post-financing

Finanziamento di

ISP alla banca
dellimportatore per
permettere il pagamento

h

) SACE
a vista all’esportatore con
regolamento a medio
termine della quota P

dilazionata di
esportazioni

Banca Importatore

{11! —®—"%i—r_"§,_;]

IIHIIIII\@!
&1

Banca

Esportatore

}Y

Importatore (merca
emergente)

g\@i\

;

©@e ©® ©® 6

L'Esportatore stipula un contratto di fornitura con I'lmportatore che prevede il regolamento* a mezzo credito
documentario confermato con pagamento a vista al beneficiario e con finanziamento alla banca emittente

La Banca dell'lmportatore richiede alla Banca la disponibilita al’aggiunta della conferma con questa
modalita di rimborso nonché le relative condizioni economiche; raggiunto I'accordo con la Banca del
Beneficiario, la Banca dell'importatore  emette il credito documentario

La Banca del Beneficiario stipula, se del caso, una polizza con SACE per la copertura sui rischi di
conferma e di rimborso del finanziamento, e paga/anticipa il relativo premio assicurativo

La Banca del Beneficiario conferma il credito e, a fronte degli utilizzi, accredita I'esportatore per il valore
relativo accendendo in contropartita il finanziamento alla banca estera; la banca a sua volta concede la
dilazione all'importatore
La Banca dell'importatore
addebitando il suo cliente

rimborsa alle relative scadenze il finanziamento alla Banca del Beneficiario
* Se previsto intervento SACE, necessario regolamento almeno 15% anticipato

INTEMA
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Sconto di effetti con voltura di polizza SACE

Smobilizzo di cambiali
internazionali da parte
dell’esportatore, con
assunzione del rischio
da parte di SACE e in
parte della Banca
dell’esportatore

stessa* g i"%

importatord fimercato

emergente)

L'Esportatore stipula un contratto di fornitura con I'lmportatore e concorda una dilazione di pagamento (es.
tramite cambiali internazionali)

L'Esportatore stipula una polizza di copertura sul credito presso SACE (volturabile alla Banca del Beneficiario)
L'Esportatore spedisce la merce

L'Esportatore ottiene la voltura della polizza SACE a favore della Banca del Beneficiario
Il cliente cede gli effetti alla Banca del Beneficiario che li sconta*

@eee® ©

A scadenza, la Banca del Beneficiario incassa il pagamento da parte dell'lmportatore**
*Al netto di eventuali casi pro-solvendo

**Con relativa gestione della polizza con SACE in caso di sinistro

:
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Buyer’s Credit

Finanziamento della
Banca dell’Esportatore
allimportatore (o alla
sua banca) per
permettere il
regolamento a medio
termine della quota
dilazionata di
esportazioni

© 0 ©0 ©6

.

‘/O/ i —

\ fﬁ%

@_}
Importatoreihanca
(mercato ergente)

La Banca dell’esportatore

La banca dell’esportatore

La controparte estera

L'Esportatore stipula un contratto di fornitura con I'lmportatore

L'Importatore (o la sua banca) richiedono alla banca dell’esportatore (eventualmente, per via
dell’Esportatore stesso) il finanziamento a medio termine della fornitura*

stipula un contratto di finanziamento con I'lmportatore (o la sua banca)
stipula una polizza con SACE per la copertura sui rischi di insolvenza del
finanziamento, e paga/anticipa il relativo premio assicurativo

A fronte delle spedizioni, La banca dell’esportatore  accredita I'esportatore per il valore relativo e accende
un finanziamento alla controparte estera

rimborsa alle relative scadenze il finanziamento concesso

* Se previsto intervento SACE, necessario regolamento almeno 15% anticipato

:

| SNNPAOLO
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Sconto l/c import

Il credito documentario puo prevedere:
= pagamento a vista (preferito dall’esportatore)

= 0 pagamento differito (preferito dall'importatore)

Lo Sconto import concilia le opposte esigenze di importatore ed
esportatore e consiste nel pagamento anticipato del credito documentario
in via solutoria mediante tecnica dello "sconto", prima cioe della scadenza
determinata dalla condizioni del credito documentario nella fase di
utilizzo.

INTES il SANNPAOLO 26 Global Transaction Banking




Il Cash Pooling per gestire la Tesoreria Aziendale

Dalle soluzioni piu semplici a quelle piu complesse

| servizi di Cash Pooling sono destinati alle Aziende italiane ed estere , che si avvalgono di una
struttura permanente all’estero o in Italia (filiali, affiliate, partecipazioni), aventi necessita di
realizzare una tesoreria accentrata concentrando i flussi di cassa su un unico conto corrente per
ottimizzare la propria posizione giornaliera di cassa.

...per realizzare i seguenti benefici

\ Ottimizzazione della gestione dei flussi di cassa del Gruppo aziendale, attraverso
| Accentramento

I'effettivo trasferimento periodico dei saldi verso un conto di concentrazione, con
| conseguente risparmio nell’allocazione delle risorse finanziarie  dell’azienda.

\ Compensazione dei saldi attivi di conto corrente di alcune societa con i saldi
negativi di altre, realizzando in tal caso la riduzione del margine di

| Risparmio
| indebitamento complessivo  del Gruppo ed i correlati oneri finanziari.

'\\ Gestione completamente automatica dei flussi di tesoreria, sulla base di
’Automatismo istruzioni e parametri prestabiliti , quali la frequenza o i limiti di importo
| trasferibile.

INTES 'l S\NPAOLO 27 Global Transaction Banking




Cash Pooling Domestico

Il Cash Pooling Domestico € un servizio di azzeramento giornaliero automatico della posizione presente
Su uno o piu conti detti «<Secondari» con contestuale accentramento presso un conto «Principale» ;

' rincipali caratteristiche

ESEMPLIFICATIVO

c/c Principale

(0 di Tesoreria) Livelli gerarchici supportati

Il servizio pud essere articolato su piu livelli gerarchici

“ e lvell (max 5) per rispecchiare la struttura anche di gruppi
*livello . . .
Aziendali complessi.
c/c Holding c/e Holding c/c Holding ;
S iivell Modalita di trasferimento contabile
clc Sub- cleSub- | _| = Per shilancio algebrico e medesima valuta.
Holding Holding pre . . . . . .
| 2 livello = Per aggregazione dei movimenti con identico segno
I conti facenti parte adel H H
T ) (e o algebrico e medesima valuta.
attivati su pill banche = . . .
Kaliane del Gruppo, ed Divisiono B | = Per singola operazione nel rispetto della valuta
essere intestati sia a |—| 4° livello iai i
societa residenti che non e . originana .
fesiaent BusinessB Business A ; Interess GET rat
| uratl
5°livello . . . . . . .
clcP. cleP. Gli interessi , debitori o creditori, saranno prodotti solo sul
Legenda vendita 1 vendita 2 - L.
[ /e Principale ContO PrlnCIpale .

|:| c/c Secondari

INTES 'l S\NPAOLO 28 Global Transaction Banking




Cash Pooling Internazionale

\

Il Cash Pooling Internazionale e un servizio destinato alle Aziende italiane ed estere, che si

avvalgono di una struttura permanente all’estero

o in ltalia (filiali, affiliate, partecipazioni), aventi

necessita di realizzare una tesoreria accentrata concentrando i flussi di cassa su un unico conto corrente
per ottimizzare la propria posizione giornaliera di cassa,;

' incipali caratteristiche

Cash Concentration

Trasferimento automatico dei saldi

= |l servizio realizza il trasferimento/azzeramento
dei saldi contabili disponibili ovvero al
raggiungimento di un determinato parametro.

= |l trasferimento avviene con valuta compensata.

= Le istruzioni di trasferimento saldi sono effettuati
su conti espressi nella stessa divisa.

Cash Pooling Zero Balance

Azzeramento totale giornaliero

A differenza del servizio di Cash Concentration,

= il Cash Pooling Zero Balance realizza il
completo azzeramento giornaliero dei saldi
Sui conti correnti secondari in capo alle societa
sussidiarie, filiali, divisioni, intrattenuti su banche
all'estero e trasferimento dei relativi movimenti,
sul conto di tesoreria, nel rispetto delle valute
originarie.

= |l servizio é disponibile solo in Euro.

INTEM [or] SNNPAOLO
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